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6.2.2 Entscheidungsgrundlagen für die Wahl des

Preismodells . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 41
6.3 Ausgestaltung von Offshore-Festpreisverträgen . . . . . . . . . . . . . . 44
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6.3.4 Festpreisvertrag im Fallbeispiel . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 47

6.4 Ausgestaltung von Offshore-Dienstleistungsverträgen . . . . . . . 48
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