Vorwort

Die indische Wirtschaft boomt mit jahrlichen Wachstumsraten von iiber 9 %.!
Indische Unternehmen generieren Rekordgewinne und expandieren massiv.
Die konsumkréftige Mittelschicht wéchst jeden Monat um eine Million Men-
schen. Die ausldndischen Direktinvestitionen erreichten im Jahr 2007 mit
25 Milliarden US-Dollar ihren vorlaufigen Hochststand. Fiir 2008 werden
40 Milliarden US-Dollar prognostiziert.> Zum Vergleich: Fiinf Jahre zuvor
waren es nur vier Milliarden US-Dollar. Insbesondere deutsche Unternehmen
haben Indien als einen der Absatzmirkte der Zukunft erkannt und sind dort
zunehmend aktiv.?

Sind die Wachstumsraten der indischen Wirtschaft bereits beeindruckend,
so werden sie von den Wachstumsraten im indischen M&A-Geschéft noch
um ein Vielfaches iibertroffen: Das Dealvolumen fiir Inbound-Transaktionen
im Jahr 2006 stieg im Vergleich zum Vorjahr um knapp 40 %; das Dealvolu-
men 2007 ist knapp dreimal so hoch wie in 2006. M&A-Aktivititen deutscher
Unternehmen in Indien konzentrierten sich bislang iiberwiegend auf Akqui-
sitionen nicht borsennotierter Unternehmen. In der M&A-Beratungspraxis
hidufen sich nunmehr Fille, in denen u.a. deutsche Unternehmen ihren Markt-
eintritt auf dem Subkontinent durch die Ubernahme eines borsennotierten
indischen Unternehmens vollziehen. Wie in Deutschland unterliegt auch in
Indien die Ubernahme borsennotierter Unternehmen einem besonderen Rege-
lungsregime, welches in diesem Praxishandbuch im Uberblick dargestellt
werden soll.

Die Tatsache, dass sich dieses Praxishandbuch mit dem Regime fiir Unter-
nehmensiibernahmen in Indien und damit mit einem Ausschnitt des indischen
Inbound-Geschifts befasst, soll nicht den Blick auf das bedeutende indische
Outbound M&A-Geschift verschlieBen. Indische Unternehmen sind mittler-
weile zu Key Playern bei Akquisitionen auf der ganzen Welt geworden.
Exemplarisch sei nur auf die Ubernahme des europiischen Stahlgiganten
Corus durch Tata Steel in 2006/2007, den Kauf von Novelis durch den Alu-
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miniumkonzern Hindalco in 2007, den Erwerb der britischen Traditionsmar-
ken Jaguar und Land Rover durch Tata Motors in 2008 sowie die Ubernahme
des Hamburger Windanlagenbauers REpower durch Suzlon in 2007 — der
erste erfolgreiche Ubernahmekampf eines indischen Bieters fiir eine deutsche
Zielgesellschaft — genannt, die eindrucksvoll belegen, dass Globalisierung
keine Einbahnstrasse ist.

Dieses Praxishandbuch entstand im Rahmen meiner Tétigkeit bei der indi-
schen Wirtschaftsrechtskanzlei Amarchand & Mangaldas & Suresh A. Shroff
& Co., Mumbai. Fiir seine berufliche und personliche Unterstiitzung wihrend
meiner Zeit in Mumbai bin ich Cyril Shroff (Managing Partner von Amar-
chand & Mangaldas & Suresh A. Shroff & Co.) zu gro3em Dank verpflichtet.
Fiir ihre stetige Diskussionsbereitschaft und vielféltige Anregungen gebiihrt
auch den folgenden Kollegen Dank: Nivedita Rao, Gurpreet Ashar, Karan
Pahwa, Shruti Mehta und Arka Banerjee (sdmtlichst Amarchand & Mangal-
das & Suresh A. Shroff & Co.), Amita Choudary (derzeit Cravath, Swaine &
Moore, New York) und Dr. Rainer Krause (Hengeler Mueller, Diisseldorf) so-
wie den weiteren Mitgliedern des Hengeler Mueller India Desk.
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