Inhaltsverzeichnis

Abkiirzungsverzeichnis

Abbildungsverzeichnis

Tabellenverzeichnis

A Problemstellung und Gang der Untersuchung

B Theoretische Fundierung eines Asset and Liability Approach als
Referenzrahmen fiir die Implementierung konsistenter IFRS aus
der Perspektive der Entscheidungsniitzlichkeit

I Vermittlung entscheidungsniitzlicher Informationen als primérer
Regelungszweck nach IFRS

1. Konkretisierung der Entscheidungsniitzlichkeit von
Rechnungslegungsinformationen innerhalb des Normengefiiges der IFRS

1.1 Ausrichtung an der Entscheidungsniitzlichkeit im Conceptual
Framework

1.2 Tradierte Konzepte zur (bilanziellen) Entscheidungsniitzlichkeit von
Informationen

1.2.1 Entscheidungs(modell)theoretische Perspektive
1.2.2 Die Kapitalmarkteffizienzthese
1.2.3 Die theoretische Fundierung aus der Perspektive der
Informationsdkonomie und der Neuen Institutionendkonomik
1.3 Die internationale Konvention der Effektivvermogensapproximation
(measurement perspective)
1.4 Die informationstheoretische Perspektive (information content
perspective)
1.5 Die qualitativen Kriterien der Entscheidungsniitzlichkeit nach dem
Conceptual Framework
1.5.1 Die fehlende Wertung der qualitativen Anforderungen relevance
und faithful representation
1.5.1.1 Die Stellung und Ausgestaltung des Prinzips der fair
presentation

XXV

XXIX

XXXI

11

11

12
12
15

19

20

20

20



Inhaltsverzeichnis

I

1.5.1.2 Die gesunkene Bedeutung der ,,reliability und deren
Implikationen fiir die Bereitstellung
entscheidungsniitzlicher Informationen
1.5.1.2.1 Das traditionelle Verstindnis
1.5.1.2.2 Die Rolle von judgement und bias in der
Rechnungslegung
1.5.1.3 Das Verhiltnis der qualitativen Kriterien zueinander
1.5.2 Zur Frage der Geeignetheit der Kriterien, mangels Bestimmtheit
des fundamentalen Regelungszwecks als iibergeordnete
Deduktionsbasis zu dienen
2. Grenzen durch uneindeutige bilanztheoretische Traditionen innerhalb des
Normengefiiges der IFRS und fehlender Systemcharakter der IFRS
2.1 Ermittlung des periodengerechten Gewinns als tendenzieller Ausdruck
des Revenue and Expense Approach
2.2 Ermittlung des Vermégens als tendenzieller Ausdruck des Asset and
Liability Approach
2.3 Uneindeutige Ertragsvereinnahmungskonzeption
2.4 Zunehmende Prinzipienbasierung und Hinwendung zu
zeitwertstatischen Elementen

Die Ausgestaltung der Rechenschaftsfunktion als nachgelagerter
Rechnungslegungszweck

C Analyse der Reformvorschliige des ED 2010/9 zur Uberarbeitung
der Leasingbilanzierung nach IFRS im Kontext des Asset and

Liability Approach

I

II

Grundlagen der Abbildung von Leasingverhéltnissen de lege lata
1. Begriff und Bedeutung immaterieller Vermogenswerte aus
Leasingverhéltnissen

2. Splittertheorie und Duldungstheorie als rechtsdogmatische
Erkldrungstheorien der Entstehung dinglicher Nutzungsrechte

3. Leasingverhéltnisse aus 6konomischer Perspektive vor dem Hintergrund der
Property-Rights-Theorie in Abgrenzung zur zivilrechtlichen Einordnung
von Leasingverhaltnissen

Bilanzierung von (schwebenden) Leasingverhaltnissen nach dem Right of Use
Approach

1. Voriiberlegungen

2. Right of Use Approach dem Grunde nach

21
21

24

26

28

29

29

30
33

33

34

37

37

37

37

39

42

42
42



Inhaltsverzeichnis XI
2.1 Ansatzkonzeption nach ED/2010/9 42
2.1.1 Neuausrichtung der Leasingbilanzierung 42
2.1.2 Anwendungsbereich 42
2.1.3 Definitionskriterien eines Leasingverhaltnisses 43
2.1.4 Right-of-Use-Ansatz beim Leasingnehmer 45
2.1.5 Hybride Ansatzkonzeption beim Leasinggeber 45
2.1.5.1 Performance Obligation Approach 45
2.1.5.2 Derecognition Approach bei Chancen- und
Risikeniibergang 46
2.2 Modifizierte Ansatzkonzeption nach den vorliufigen Entscheidungen
von [ASB/FASB 47
2.2.1 Anwendungsbereich 47
2.2.2 Konkretisierte Definitionskriterien eines Leasingverhéltnisses 47
2.2.3 Modifiziertes Right-of-Use-Nutzungsrecht beim Leasingnehmer 48
2.2.4 Receivable and Residual Approach im Rahmen der
modifizierten hybriden Ansatzkonzeption beim Leasinggeber 49
2.3 Kritische Wiirdigung der Ansatzkonzeption nach ED/2010/9 50
2.3.1 Unscharfe Definition eines Leasingverhéltnisses 50
2.3.1.1 Unscharfe Abgrenzung von Dienstleistungsvertragen zu
Leasingvereinbarungen 50
2.3.1.2 Unklare Abspaltung eigensténdiger (distinct)
Servicekomponenten im Rahmen von
Leasingvereinbarungen 52
2.3.2 Fragliche Abgrenzung und Ausschluss vom Geltungsbereich des
neuen Standards 54
2.3.2.1 Fehlende Abgrenzung zu einem Kaufvertrag (sale bzw.
purchase) 54
2.3.2.2 Behandlung von Leasingvertragen wihrend des
Schwebezustands, insbesondere von (Nutzungs)
Rechten aus sonstigen Dauerschuldverhiltnissen 56
2.3.2.3 Nutzungsrechte iiber immaterielle Vermogenswerte 57
2.3.3 Fragliche Vereinfachungsregelung fiir kurzfristige
Leasingvertrage 58
2.3.4 Analyse der Vermogenswert- und Verbindlichkeitskriterien nach
dem Framework und in Anlehnung an die intendierte
Implementierung des Asset and Liability Approach 59
2.3.4.1 Subsumtion der Rechte von Leasingnehmer und -geber
unter die Vermogenswertkonzeption des Frameworks 59



XII

Inhaltsverzeichnis

23.4.1.1
23.4.12

Rechte wihrend der Grundmietzeit

Optionsrechte und entziehbare Rechte

2.3.4.2 Subsumtion der finanziellen Verbindlichkeit des
Leasingnehmers unter die Schuldenkonzeption des
Frameworks und IAS 39/IFRS 9

2.3.4.3 Fragliche Subsumtion der bedingten

Leasingverbindlichkeiten unter den Referenzrahmen zur
Passivierung nichtfinanzieller Schulden

2.3.4.3.1

23432

23433

23434

2.4 Zurechnungskonzeption

Irrelevanz der (doppelten)
Mindestwahrscheinlichkeit als
konfligierendes Ansatzkriterium

Fragliche Relevanz der Unentziehbarkeit als
Ansatzkriterium

Die Bilanzierung von aufschiebend und
auflosend bedingten Verpflichtungen nach
IAS 37 (1998)

Implikationen der konzeptionellen
Neuausrichtung zur Bilanzierung bedingter
Zahlungsverpflichtungen nach ED IAS 37 und
ED/2010/1

2.3.43.4.1 Zur (Un-)MaBgeblichkeit der
Bedingtheit der Leasingver-
pflichtungen als Ansatzkriterium

2.3.4.3.4.2 Relevanz bedingter
Leasingverpflichtungen durch
implizite Beriicksichtigung bei
der Bewertung der unbedingten
Leasingverbindlichkeit

2.3.4.3.4.3 Bilanzrechtliche Auswirkungen
der formalrechtlichen
Betrachtungsweise bei
aufschiebend bedingten
Verpflichtungen

2.4.1 Insuffizienzen der dichotomen Zurechnungskonzeption fiir

Operating Leases vs. Finance Leases de lege lata

2.4.1.1 Systematisierung der Klassifikationskriterien nach IAS

17 anhand der iibertragenen Chancen

59
66

67

71

71

74

76

78

78

80

80
82

82

82



Inhaltsverzeichnis X1
2.4.1.2 Systematisierung der Klassifikationskriterien nach IAS
17 anhand der tibertragenen Investitionsrisiken 84
2.4.2 Trichotome Abgrenzung de lege ferenda nach ED/2010/9 85
2.4.2.1 Finance Lease lediglich bei (giinstigen) Kaufoptionen 85
2.4.2.2 Das Abstellen auf den Nutzungskontrolliibergang (legal
right to control the use of an asset) nach dem Right of
Use Approach beim Leasingnehmer bei (unkiindbarem)
Operating Lease 86
2.4.2.3 Operating Lease bei kiindbaren Vertragen 87
2.4.2.4 Die Wiedereinfithrung des Risk and Reward Approach
beim Leasinggeber 88
2.4.3 Vorldufige Entscheidungen von IASB/FASB in Erwartung eines
Re-Exposure Draft 90
2.5 Kritische Wiirdigung der (trichotomen) Zurechnungskonzeption nach
ED/2010/9 91
2.5.1 Die unkiindbare Grundmietzeit als entscheidendes
Objektivierungskriterium 91
2.5.2 Das maligebliche Kriterium des Nutzungskontrolliibergangs
(transfer of control) als Definitionskriterium von
(immateriellen) Vermogenswerten 91
2.5.3 Die Wiedereinfiihrung des tradierten Prinzips des
wirtschaftlichen Eigentiimers (transfer of beneficial ownership) 92
2.5.3.1 Die Tradition des Revenue and Expense Approach 92
2.5.3.2 Das gleichberechtigte Kriterium der (giinstigen)
Kaufoption (bargain purchase) 94
2.5.3.2.1 Fehlender MaBstab zur Beurteilung einer
giinstigen Kaufoption 94
2.5.3.2.2 MaBgeblichkeit bereits bei (wahrscheinlicher)
Ausiibung der Kaufoption 95
2.5.4 Die Wiedereinfithrung des Risk and Reward Approach beim
Leasinggeber 95
2.5.4.1 Anwendung des Derecognition Approach erst bei
zusétzlichem Chancen- und Risikeniibergang 95
2.5.4.2 Fragliche konsistente Ausgestaltung der
vorgeschlagenen Zurechnungskonzeption 97
3. Right-of-Use-Ansatz der Hohe nach 98
3.1 Bewertung von Finance Leases de lege lata 98

3.1.1

Die Bewertung von Operating Leases vs. Finance Leases nach



XV Inhaltsverzeichnis
1AS 17 98
3.1.2 Die tendenziell unmafigebliche Bedeutung von bedingten
Leasingverbindlichkeiten nach IAS 17 99
3.2 Bewertungskonzeption nach ED/2010/9 100
3.2.1 Right-of-Use-Ansatz beim Leasingnehmer 100
3.2.2 Hybride Bewertungskonzeption beim Leasinggeber 102
3.2.2.1 Performance Obligation Approach 102
3.2.2.2 Derecognition Approach 104
3.3 Modifizierte Bewertungskonzeption nach den vorldufigen
Entscheidungen von IASB/FASB 105
3.3.1 Modifiziertes Right-of-Use-Nutzungsrecht beim Leasingnehmer 105
3.3.2 Receivable and Residual Approach im Rahmen der
modifizierten hybriden Ansatzkonzeption beim Leasinggeber 107
3.4 Kritische Wiirdigung der Bewertungskonzeption 112
3.4.1 Unschérfen in der Bestimmung der Leasinglaufzeit bei
Verlangerungs- und Kiindigungsoptionen 112
3.4.1.1 Zur Frage des anzuwendenden
Wahrscheinlichkeitsmafstabs 112
3.4.1.1.1 Die Unmafgeblichkeit der lingstmoglichen
Laufzeit (more likely than not to occur) 112
3.4.1.1.2 Einbeziehung von Optionen bei
wahrscheinlicher Optionsausiibung 117
3.4.1.1.2.1 Fragliche Auslegung des
Wahrscheinlichkeitsmaf3stabs
analog IAS 37 (1998) (,,more
likely than not*) 117
3.4.1.1.2.2 Schétzung auf Basis des
Erwartungswerts 117
3.4.1.1.3 Einbeziehung optionaler
Leasingvertragslaufzeiten bei hinreichender
Sicherheit 119
3.4.1.1.4 Fragliche Beriicksichtigung optionaler
Perioden erst bei Vorteilhaftigkeit der
Optionsausiibung aus 6konomischer Sicht 119
3.4.1.2 Neueinschitzung (reassessment) bei Anderung der
Einschatzung der Optionsausiibung der Kiindigungs-
und/oder Verlangerungsoptionen 120



Inhaltsverzeichnis XV
3.4.1.2.1 Regelungen fiir Leasingnehmer und
Leasinggeber 120
3.4.1.2.2 Besonderheiten bei Anwendung des
Derecognition Approach 121
3.4.2 Fragliche Bilanzierung von bedingten Leasingverpflichtungen 122
3.4.2.1 Bilanzielle Behandlung in Abhdngigkeit der Art
bedingter Leasingraten 122
3.4.2.1.1 Fraglicher Ausschluss bedingter Leasingraten
nach den vorldufigen Entscheidungen 122
3.4.2.1.2 Performanceabhingige Leasingraten 122
3.4.2.1.3 Leasingraten in Abhingigkeit der Nutzung
des Leasingobjekts 125
3.4.2.1.4 Indexbasierte Leasingraten 126
3.4.2.2 Fraglicher Bewertungsmaf3stab 127
3.4.3 Konsistente Folgebewertung bedingter Leasingverbindlichkeiten
mittels Analogieschluss 128
3.4.3.1 Folgebewertung bedingter Leasingraten (reassessment) 128
3.4.3.2 Neueinschitzung (Restatement) der bedingten
Leasingverbindlichkeiten in Analogie zu Regelungen in
anderen Einzelstandards 130
3.4.3.2.1 Folgebewertung gemaf3 IAS 37 130
3.4.3.2.2 Erfolgswirksame Erfassung nach IFRS 9/IAS
39 131
3.4.3.2.3 Erfolgsneutrale Abbildung gemal} IFRS 3 131
3.4.3.2.4 Bilanzierung bei Anschaffungsvorgéngen im
Geltungsbereich von IAS 38/16 132
3.4.4 Risiko der fraglichen Ausiibung von (Kauf-)Optionen als
Ausdruck von Flexibilitét 133
3.4.4.1 Zur Frage der Relevanz von Optionsrechten als
separaten Vermogenswerten und
Zahlungsverpflichtungen 133
3.4.4.2 Einordnung von Optionen aus Leasingvertrdgen als
Realoptionen 134
3.4.4.3 Bewertung von Optionen als derivative
Finanzinstrumente nach IAS 39/IFRS 9 135
3.4.4.4 Alternative Bewertung von Optionen anhand von
Optionspreismodellen 135

345

Der Fair Value der Verpflichtung zur Leistung der Leasingraten



XVI

Inhaltsverzeichnis

3.4.6

3.4.7

als zentraler BewertungsmafBstab zum Zeitpunkt des
Vertragsabschlusses
3.4.5.1 Fair Value der Verpflichtung zur Zahlung der
Leasingraten
3.4.5.2 Diskontierung der erwarteten Leasingraten mit dem
Grenzfremdkapitalzinssatz
3.4.5.3 Fehlende laufzeit- und risikodquivalente Bewertung bei
wesentlichen unsicheren Leasingzahlungen
3.4.5.4 Fragliches Non-Restatement bei Veranderung des
zugrundeliegenden Diskontierungszinssatzes
3.4.5.4.1 Zur Frage der erfolgsneutralen Anpassung des
Barwerts bei Verschlechterung des
zugrundeliegenden Diskontierungszinssatzes
3.4.5.4.2 Zur vermeintlichen (Un-)MafBgeblichkeit der
(bonitétsbedingten) Veranderungen des
zugrundeliegenden Diskontierungszinssatzes
Exkurs: Fragliche UnmaBgeblichkeit des Fair Value des
Nutzungsrechts

3.4.6.1 Der Riickgriff auf den Fair Value des Leasingobjekts
3.4.6.2 Ansatz des Nutzungsrechts zum Fair Value des
Leasingobjekts

Risiken aus vertraglich vereinbarten Restwertgarantien beim
Leasingnehmer bzw. aus dem Restvermogenswert beim
Leasinggeber

4. Ausweis und Anhangangaben

4.1 Ausweis beim Leasingnehmer

4.2 Ausweis beim Leasinggeber

4.2.1
4.2.2

Performance Obligation Approach

Derecognition Approach

4.3 Anhangangaben

D Entwicklung einer Present-Value-Konzeption zur Abbildung von

schwebenden Vertrigen im Kontext der Entscheidungsniitzlichkeit

(»,Present Value Executory Contract Model*)

I Definition des schwebenden Vertrags

II  Systematisierung schwebender Vertrige nach Vertragstypus

1. Beschaffungsmarkt- und Absatzgeschifte

140

140

141

142

142

142

143

143
143

144

145
146
146
146
146
147
147

149

149
150
150



Inhaltsverzeichnis XVl
2. Dauerschuldverhiltnisse, insbesondere Leasingvereinbarungen 151
III Bilanzierung von schwebenden Geschiften de lege lata 153
1. Anforderungen an die Abbildung von schwebenden Vertragen in der
kapitalmarktorientierten Rechnungslegung 153
2. Tradierte (bilanztheoretische) Argumente zum Prinzip der
Nichtbilanzierung schwebender Vertriage in der nationalen
Rechnungslegung 155
2.1 Die Bedeutung der zivilrechtlichen Einordnung nach dem
Abstraktionsprinzip 155
2.2 Vereinfachungsthese: Einschrinkung der Informationsfunktion durch
Ausweis schwebender Vertrdge vor dem Hintergrund der
Ausgeglichenheitsvermutung 156
2.3 Die Mafsgeblichkeit des bilanzrechtlichen Erfiillungszeitpunkts fiir das
Ende des schwebenden Geschiifts als Ausdruck des Revenue and
Expense Approach 157
2.3.1 Konkretisierung des Erfiillungszeitpunkts durch das
Realisationsprinzip 157
2.3.2 Die Bedeutung von (moglichen) Leistungsstorungen als die
Bilanzierung schwebender Vertrige verhinderndes Element 158
2.4 Durchbrechung des Prinzips der Nichtbilanzierung schwebender
Vertrige bei drohenden Verlusten und Unausgeglichenheit 159
3. Deduktion der im internationalen Schrifttum angefiihrten Argumente zum
Prinzip der Nichtbilanzierung schwebender Geschiifte (executory contract) 160
4. Analyse der Ubertragbarkeit des Prinzips der Nichtbilanzierung
schwebender Vertrage auf die IFRS 163
5. Regelungen zur Abbildung schwebender Vertrige nach IFRS 164
6. Fragliche Durchbrechung der widerlegbaren Ausgeglichenheitsvermutung
lediglich bei gilinstigen oder belastenden Vertrigen 166
IV Implikationen des Asset-and-Liability-Ansatzes auf die Bilanzierung
schwebender Vertrige de lege ferenda 167
1. Analyse des Prinzips der Nichtbilanzierung schwebender Vertrige vor dem
Hintergrund des intendierten Asset and Liability Approach 167
1.1 Entwicklung eines Phasenmodells zur Analyse der (Vertrags-)Stufen
eines schwebenden Geschdifts 167
1.1.1 Phase 1: Vertragsverhandlungen 167
1.1.2 Phase 2: Vertragsabschluss 168
1.1.3 Phase 3: (Beginn der) Leistungserfiillung 169
1.1.4 Phase 4: Eigentumsiibergang bei Dauerschuldverhiltnissen 169



XVIII

Inhaltsverzeichnis

1.2

Anwendung des Asset-and-Liability-Ansatzes auf das Phasenmodell

1.2.1 Phase 1: noch keine Rechte und Pflichten aus
Vertragsverhandlungen entstanden

1.2.2 Phase 2: Anspriiche auf und Pflicht zur Leistungserfiillung
entstehen mit Vertragsabschluss

1.2.3 Phase 3: Anspriiche auf und Pflicht zur Leistungserfiillung
werden im Zeitpunkt der (einmaligen) Leistungserfiillung durch
iibergegangenen Vermdgenswert/Verpflichtung surrogiert

1.2.4 Phase 4: Eigentumsiibergang bei Dauerschuldverhiltnissen

2. Rezess der Anwendung des Phasenmodells auf Leasingvertrage mit dem
vorgeschlagenen Right of Use Approach

2.1

Die Reformvorschlige des ED/2010/9
2.1.1 Right of Use Approach

2.1.2 Analyse der Konzeption nach dem Derecognition Approach
bzw. Receivable and Residual Approach beim Leasinggeber

2.1.3 Performance Obligation Approach beim Leasinggeber

3. Anwendung auf ausgewéhlte Beispiele weiterer schwebender Vertrage

3.1
3.2
3.3

Absatzgeschdifte
Beschaffungsgeschdfie und Sukzessivlieferungsvertrige

Service- und Dienst-/Arbeitsvertrdige

V  Zwischenfazit: Ableitung zweckaddquater zeitwertstatischer Prinzipien fiir die
Bilanzierung schwebender Geschifte de lege ferenda

1. Notwendigkeit der Bilanzierung der Rechte und Pflichten aus schwebenden
Vertrdgen aus Sicht der Entscheidungsniitzlichkeit

2. Abgeleitete Ansatz- und Bewertungsgrundsitze fiir (immaterielle)
Vermégenswerte aus schwebenden Vertragen

2.1
2.2

2.3

2.4
2.5
2.6

Prinzip des festen unkiindbaren Leistungszeitraums

Prinzip der Konkretisierung der antizipativen Rechte und Pflichten
durch Vertragsabschluss

Prinzip der wahrscheinlichen Erbringung der Leistung bei vertraglich
vereinbarten Kiindigungsrechten

Prinzip der Unentziehbarkeit der Vertragsvereinbarung
Barwert der Zahlungsverpflichtung als Bewertungsmafistab

Prinzip der Folgebewertung zum Barwert

3. Ertragsvereinnahmungsgrundsétze fiir (immaterielle) Leistungen aus
schwebenden Vertrigen

170

170

170

173
174

175
175
175

176
177
178
178
179
179

180

180

181
181

182

182
183
184
184

185



Inhaltsverzeichnis XIX

3.1 Prinzip der Ertragsvereinnahmung im Zeitpunkt des
Kontrolliibergangs 185

3.2 Prinzip der durchsetzbaren Leistung 185
3.3 Prinzip der Unentziehbarkeit der noch ausstehenden Entgelte bei
(auf3erordentlicher) Kiindigung 186

VI Entscheidungsniitzlichkeit der Bilanzierung der Rechte und Pflichten aus
schwebenden Vertriagen, insbesondere aus Leasingverhéltnissen aus der
Informationsperspektive 186

1. Kapitalmarktorientierte Studien zu 6konomischen Implikationen der

gegenwartigen Leasingbilanzierung 186

2. Informationsdkonomische Perspektive (information content perspective) 188
2.1 Modellierung der Leasingbilanzierung zur Beurteilung der

Entscheidungsniitzlichkeit 188

2.2 Leasingnehmerperspektive 189

2.3 Leasinggeberperspektive 194

2.4 Die Prognoserelevanz von Rechnungslegungsinformationen
(predictive und feedback value) vor dem Hintergrund der

Unternehmenswertindikation 199
2.4.1 Die Bedeutung des Fair Value 199
2.4.2 Die historischen Kosten als tendenziell ungeeigneter

Wertmalstab 200

2.4.3 Der wiederkehrende Gewinn als Indikator der zukiinftigen
Investitionsriickfliisse an Eigenkapitalgeber 201

2.4.4 Komparative Analyse der Prognosegiite der

Ertragsvereinnahmung beim Leasinggeber 203
2.4.4.1 Performance Obligation Approach versus Derecognition
Approach 203
2.4.4.1.1 Ersterfassung und Folgebewertung ohne
Barwert-Schocks 203
2.4.4.1.2 Erfolgsneutrale Abbildung von Barwert-
Schocks 205

2.4.4.1.3 Divergenz der Abbildung von
Erwartungswert- und Cashflow-Schocks
durch bedingte Leasingraten 206
2.4.4.2 Uberlegungen im Rahmen der modifizierten
Reformvorschlége zur Leasingbilanzierung nach den
vorldufigen Entscheidungen von IASB/FASB 208

2.4.5 Analyse der Gewinnrealisierungskriterien beim Leasinggeber 210



XX

Inhaltsverzeichnis

2.4.5.1 Grundsitzliche Uberlegungen im Rahmen des
Reformprojekts zur Leasingbilanzierung

2.4.5.2 Analyse der Gewinnwirkungen beim Leasinggeber

24521

24522

Ausgestaltung des Transfer-of-Control-

Kriteriums beim Derecognition Approach

2.4.5.2.1.1 Allgemeines

2.4.5.2.1.2 Fragliche Beriicksichtigung von
bedingten Leasingraten und
Optionsrechten

2.4.5.2.1.3 Wirkungen des Einbezugs von
Optionsrechten

Fragliche Rechtfertigung einer Performance

Obligation und Ertragsvereinnahmung durch

Abbau der

Nutzungsiiberlassungsverpflichtung

2.4.5.2.2.1 Fraglicher (Nicht-)Einbezug von
Optionsrechten

2.4.5.2.2.2 Beriicksichtigung bedingter
Leasingraten

2.4.5.3 Die entsprechenden Gewinnrealisierungskriterien nach

2454

IAS 18

Auswirkungen der Tendenz des IASB der
Implementierung eines formalrechtlich statischen
Realisationsprinzips im Rahmen des Revenue-
Recognition-Projekts als fraglichen Referenzrahmens de
lege ferenda

24.54.1
24542

24543
24544

24545

Die Relevanz des Kontrollkriteriums

Die Gewinnrealisierung nach MaB3gabe des
Zeitfortschritts bei Leistungserfiillung tiber
einen Zeitraum

Die zeitpunktbezogene Gewinnrealisierung
Tendenziell unterschiedliche Behandlung von
bestimmten Lizenzvertragen (non-exclusive
licence agreements)

Anwendung des Risk-and-Reward-Kriteriums
zur Ausgestaltung des Realisationsprinzips
auf Leasingverhéltnisse i.R.d. Asset and
Liability Approach

210
211

211

211

212

212

213

213

217

219

220

220

222
225

226

228



Inhaltsverzeichnis

XXI

24.54.6

2.4.54.7

Behandlung bedingter
Gegenleistungsanspriiche
Behandlung von (Mehrfach-)
Verlangerungsoptionen

2.4.6 Grinde fiir die Bilanzierung der Vermogenswerte und

Verbindlichkeiten schwebender Vertrage aus

informationstheoretischer Perspektive (information content

perspective)

2.4.6.1 Erhohung des Informationswerts durch (fritheren)
Ansatz bei Vertragsabschluss

2.4.6.1.1

24.6.12

24.6.13

24.6.14

Die Bedeutung der GewinngroBe fiir die
Prognose zukiinftiger Ertrage (value
relevance)

2.4.6.1.1.1 Kapitalmarktreaktionen auf die
Periodenabgrenzungsqualitét
(accrual quality) bzw. Ergebnis-
qualitét (earnings quality)
2.4.6.1.1.2 Kapitalmarktreaktionen auf
Gewinnbekanntmachungen
Implikationen der bilanziellen Abbildung fiir
Fremdkapitalgeber

Verbesserte Prognoseeignung des
unternehmensspezifischen Beta zur
Risikobeurteilung

Informationswert durch Abbau von

Informations-/Schétzrisiken als zusétzlicher

Bestandteil bei der Bestimmung der

Kapitalkosten

2.4.6.1.4.1 Schétzrisiken (estimation risks)
bei der Zielstromgrofen-
indikation

2.4.6.1.4.2 Informationsrisiken (information
risks) bei der Quantifizierung der
Kapitalkosten (von Betafaktoren)

2.4.6.1.4.3 Exkurs: Implikationen aus
messtheoretischer Perspektive
(measurement perspective) beim
Leasingnehmer

229

230

231

231

231

231

234

236

236

239

239

242

250



XXII Inhaltsverzeichnis

2.4.6.1.5 Einfluss auf
entscheidungsverhaltensinduzierte
Verzerrungen (behavioural biases)

2.4.6.1.6 Empirische Evidenz der Wirkungen einer
verbesserten Ergebnisqualitét (earnings
quality)

2.4.6.1.7 Empirische Evidenz zu den (positiven)
Auswirkungen des Schitz- und
Informationsrisikoabbaus auf die
Kapitalkosten

2.4.6.2 Reduktion von Schétzrisiken als Element der

Vermittlung entscheidungsniitzlicher

Rechnungslegungsinformationen

2.4.6.2.1 Die Irrelevanz von Anhanginformationen

2.4.6.2.2 Rechnungslegungstransparenz durch
Abbildung des Vertragsvolumens

2.4.6.2.3 Gesonderte Bewertung und Ausweis
bedingter Vermogenswerte und
Verbindlichkeiten

2.4.6.2.3.1 Beriicksichtigung lediglich der
fest vereinbarten Grundmietzeit
und separate Erfassung der
vereinbarten Verldngerungs-
zeitrdume unter Berticksichtigung
von Kiindigungsoptionen
(Components Approach)
2.4.6.2.3.2 Fragliche Abbildung bedingter
Leasingraten beim
Leasingnehmer
2.4.6.2.4 Die Bedeutung von Risikoklassifikationen als
Element der Entscheidungsniitzlichkeit
2.4.6.2.5 Einstellung des Ertragspotenzials in das Other
Comprehensive Income
2.4.6.2.6 Informationsvermittlung bei unterschiedlichen
Graden der Risikoaversion und
Marktunsicherheit

VII Ableitung einer entscheidungsniitzlichen Konzeption zur Bilanzierung von
Leasingverhéltnissen

1. Bilanzierung von Leasingverhiltnissen bei Leasingnehmer und -geber

252

252

255

261
261

262

263

263

264

264

266

266

268
268



Inhaltsverzeichnis XXIIT

1.1 Bilanzierung eines Nutzungsrechts und einer Leasingverbindlichkeit

beim Leasingnehmer 268
1.2 Das Modell der Leasinggeberbilanzierung 270
2. Anwendung der Regelungen auf ausgewahlte Beispiele der

Leasingbilanzierung 273

2.1 Abbildung beim Leasingnehmer 273

2.1.1 Ausgangsbeispiel mit fixen und bedingten Leasingraten 273
2.1.2 Ausgangsbeispiel mit Neueinschétzung der bedingten

Leasingraten 274

2.2 Abbildung beim Leasinggeber 276

2.2.1 Ausgangsbeispiel mit fixen und bedingten Leasingraten 276
2.2.2 Ausgangsbeispiel mit Neueinschétzung der bedingten

Leasingraten 278

2.2.3 Beispiel zur verzerrten Gewinnwirkung mit Optionsrechten 280

2.2.4 Beispiel zur verzerrten Gewinnwirkung mit bedingten

Leasingraten 283

3. Abschlieende Betrachtung und Ausblick 284

E Thesenformige Zusammenfassung 289
Verzeichnis zitierter Schriften 305
Verzeichnis zitierter Rechtsprechung 389

Verzeichnis zitierter Gesetze 391



2 Springer
http://www.springer.com/978-3-658-06638-3

Leasingbilanzierung nach IFRS und ihre Implikationen
fur schwebende Vertrage

Analyse der Entscheidungsnitzlichkeit der
ED/2010/9-Regelungen

Seebacher, K

2014, X, 391 S, 6 Abb., Hardcover

ISBM: 978-3-658-06638-3



	Inhaltsverzeichnis



