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Erfolg im Asiengeschäft setzt eine reibungslose Zusammenarbeit mit asiatischen 
Partnern und Mitarbeitern voraus. Konflikte sind zu vermeiden. Für Deutsche ist 
dies eine Herausforderung.

Immer wieder fasziniert von den anderen Denk-, Verhaltens- und Vorgehens-
weisen der Menschen aus China, Indien und Südostasien, hat sich die Autorin mit 
Ursachen und Auswirkungen unterschiedlichen Konfliktverhaltens beschäftigt. 
Die Einsichten mögen dazu dienen, Verständnis zu schaffen und zur Konfliktprä-
vention im Asiengeschäft beizutragen.
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